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Website Checklist
Beoordeel je eigen website!



Hey ondernemer!

Dankjewel voor het downloaden van onze gratis
ven M

YOUR VIRTUAL SIDEKICK

website checklist.

Een waardevol document voor jou en jouw bedrijf!

Welkom bij je gratis website checklist!

Met deze checklist kun je eenvoudig je eigen website beoordelen op een aantal
belangrijke punten. We hebben de checklist onderverdeeld in verschillende
categorieén, zodat je stap voor stap je website kunt nalopen.

De volgende categorieén komen aan de orde:

1.Algemene indruk: de eerste indruk bepaalt of bezoekers blijven of vertrekken, en
een goede navigatie en responsiviteit zorgen voor een positieve
gebruikerservaring.

2.Inhoud: kwalitatieve en foutloze inhoud houdt bezoekers langer op je site en
bouwt vertrouwen op.

3.Functionaliteit: functionele elementen zoals contactinformatie en CTA's zorgen
ervoor dat bezoekers actie ondernemen en met jou in contact komen.

4. Klantbeleving: Een gebruiksvriendelijke en betrokken website zorgt voor
tevreden bezoekers die terugkomen en je aanbevelen bij anderen.

Waarom is het belangrijk om je website te checken?

Het regelmatig controleren van je website is essentieel voor het succes van je online
aanwezigheid. Dit geldt vooral voor de algemene indruk, de inhoud en de
functionaliteit van je website. Laten we eens kijken waarom deze aspecten zo
belangrijk zijn.

Veel plezier en succes!

Met virtuele groet,
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De eerste indruk die je website maakt, is van cruciaal belang. Bezoekers vormen
binnen enkele seconden een mening over je site. Een aantrekkelijke, professioneel
ogende website die snel laadt, nodigt uit om verder te kijken. Als je website traag is
of er verouderd uitziet, klikken bezoekers snel weg naar een concurrent.

Een goede navigatie is ook essentieel; als bezoekers niet snel en gemakkelijk kunnen
vinden wat ze zoeken, zullen ze gefrustreerd raken en vertrekken. Zorg ervoor dat je
website er goed uitziet en goed werkt op alle apparaten, inclusief smartphones en
tablets. Dit verhoogt de kans dat bezoekers langer blijven en vaker terugkomen.

Eerste Indruk
o Laadt je website snel?
o Is je website aantrekkelijk en professioneel?
o Voelt de website uitnodigend aan?

Navigatie
o Is het menu makkelijk te vinden en te gebruiken?
o Kun je binnen drie klikken bij de belangrijkste informatie komen?
o Zijn alle links werkend en duidelijk gelabeld?

Responsiviteit
o Werkt je website goed op mobiele apparaten?
o Zijn alle afbeeldingen en teksten goed zichtbaar op kleinere schermen?
o Test je website op verschillende apparaten (smartphones, tablets, laptops).



De inhoud van je website is de ruggengraat van je online aanwezigheid. Het moet
duidelijk, foutloos en relevant zijn voor je doelgroep. Goede teksten en afbeeldingen
kunnen het verschil maken tussen een geinteresseerde bezoeker en iemand die weg

klikt.

Zorg ervoor dat je teksten makkelijk te lezen zijn en vrij van spelfouten en
grammaticale fouten. Gebruik afbeeldingen en video's van hoge kwaliteit die je
boodschap versterken. Vergeet niet om je unieke waarde duidelijk te communiceren
wat maakt jouw website en bedrijf speciaal?

Een sterke, pakkende tagline of slogan kan hierbij helpen. Regelmatig je inhoud
updaten houdt niet alleen je bezoekers geinteresseerd, maar helpt ook je SEO,
waardoor je beter vindbaar wordt in zoekmachines.

Tekst en Schrijfstijl
o Is de tekst duidelijk en makkelijk te lezen?
o Zijn er geen spelfouten of grammaticale fouten?
o |Is de toon van de tekst passend bij je doelgroep?

Afbeeldingen en Video's
o Zijn de afbeeldingen van hoge kwaliteit en relevant?
o Laden de afbeeldingen snel zonder de pagina te vertragen?
o Heb je video's die waarde toevoegen aan je content?

Unieke Waarde
o Communiceert je website duidelijk wat je unieke verkoopargument (USP) is?
o Heb je een pakkende tagline of slogan?



Functionele aspecten van je website, zoals contactinformatie en call-to-action
knoppen, zijn cruciaal voor het omzetten van bezoekers in klanten. Zorg ervoor dat je
contactinformatie gemakkelijk te vinden is en dat alle formulieren goed werken. Dit
maakt het voor bezoekers eenvoudig om contact met je op te nemen of meer over je
producten en diensten te weten te komen.

Call-to-action knoppen moeten duidelijk en aantrekkelijk zijn en op strategische
plaatsen op je website staan. Bezoekers moeten zonder moeite kunnen vinden waar
ze op moeten klikken om de volgende stap te zetten, zoals het aanvragen van een
offerte of het inschrijven voor een nieuwsbrief.

Daarnaast is de veiligheid van je website belangrijk. Een SSL-certificaat (https://)
zorgt ervoor dat bezoekers zich veilig voelen en hun gegevens beschermd zijn. Dit
wekt vertrouwen en moedigt bezoekers aan om interactie aan te gaan met je
website.

Contactinformatie
o Is je contactinformatie makkelijk te vinden?
o Werkt je contactformulier goed en krijg je de meldingen?
o Zijn er meerdere manieren om contact op te nemen (telefoon, e-mail, social

media)?

Call-to-Action (CTA)
o Heb je duidelijke en aantrekkelijke CTA-knoppen
(bijv. "Neem contact op", "Vraag een offerte aan")?
o Zijn de CTA's strategisch geplaatst op je website?

Veiligheid en Privacy
o Is je website beveiligd met een SSL-certificaat (https://)?
o Heb je een privacyverklaring en zijn gebruikersdata beschermd?



De klantbeleving op je website is cruciaal voor het succes en de groei van je bedrijf.
Een positieve ervaring zorgt ervoor dat bezoekers terugkomen en je site aanbevelen
aan anderen. Een gebruiksvriendelijke website met intuitieve navigatie en goed
leesbare teksten maakt het voor bezoekers eenvoudig om te vinden wat ze zoeken.
Als je site moeilijk te gebruiken is, zullen bezoekers snel afhaken en naar een
concurrent gaan.

Regelmatige feedback van je bezoekers helpt je te begrijpen wat goed werkt en wat
verbeterd kan worden. Vraag om feedback via enquétes of contactformulieren en
gebruik deze informatie om je site voortdurend te optimaliseren. Luisteren naar je
bezoekers laat zien dat je hun mening waardeert en versterkt hun vertrouwen in je

merk.

Kortom, een goede klantbeleving is essentieel. Door je site gebruiksvriendelijk,
interactief en afgestemd op de feedback van je bezoekers te maken, creéer je een
positieve ervaring die bezoekers aanmoedigt om terug te komen en je merk aan
anderen aan te bevelen. Dit helpt je niet alleen om huidige klanten tevreden te
houden, maar trekt ook nieuwe bezoekers aan en zorgt voor langdurige groei van je
bedrijf.

Gebruiksvriendelijkheid
o Vinden bezoekers makkelijk wat ze zoeken?
o |Is de website intuitief te gebruiken?
o Kirijg je positieve feedback van gebruikers?

Betrokkenheid
o Heb je interactieve elementen zoals enquétes, quizzen of commentaarsecties?
o Zijn er mogelijkheden voor gebruikers om zich in te schrijven voor een
nieuwsbrief?

Feedback
o Vraag je regelmatig feedback van je bezoekers?
o Gebruik je deze feedback om je website te verbeteren?



Kunnen wij jou helpen?

Wil je meer hulp bij het verbeteren van je website?

Bij Your Virtual Sidekick staan we klaar om je te helpen!

Van webdesign en inhoudscreatie tot SEO en technische
ondersteuning, wij hebben de expertise om je website naar
een hoger niveau te tillen. Neem vandaag nog contact met ons
op en ontdek wat we voor jou kunnen doen!

Laat ons
weten dat je
advies wilt!

Bel ons op

06 - 25 54 65 24

Of mail ons

info@yourvirtualsidekick.nl

We kijken ernaar uit om met je samen te
werken aan een succesvolle toekomst!

JIJ FOCUST OP JOUW PASSIE.
WIJ REGELEN DE REST.
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